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Im Team zu mehr Qualitat

Neun Unternehmen kooperieren im Verbund TRGT - Spezialisten wie Westfracht erginzen sich gegenseitig
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it eigenem Profil und doch
gemeinsam zum Erfolg
- so hat die Westfracht
Spezialverkehre Inter-
national im Jahr 2012 mit sieben
weiteren Spezialisten die Koope-
ration ,Teamwork — Reaching
goals together” (TRGT) gegriindet.
~Wir waren Komplettanbieter und
wollten die vorhandene Qualitit
sichern®, erklart Westfracht-Pro-
kurist Ulrich Langhans dazu.
Nach dem Verkauf der eigenen
Fuhrparksparte an die Firma Kahl
im Zuge einer Umstrukturierung
war die Partnersuche fiir den Es-
sener Schwergut-Logistiker eine
logische Konsequenz. ,Zudem sind
wir auf dem Markt mit komplexen

Dienstleistungen besser konkur-
renzfihig’, sagt Langhans. Der Leit-
gedanke: Zusammen verfiigen die
Unternehmen aus dem Ruhrgebiet
iiber mehr Kompetenz, erganzen
sich, ohne Konkurrenten zu sein.
Im Wettbewerb um Kunden
angesichts immer komplexerer
Anforderungen die bestmégliche
Qualitat zu bieten, und das bei
marktgerechten Preisen, ist eine
Aufgabe, die sich im Team leichter
meistern lasse. Fachliche Expertise
und personliche Sympathie seien
fiir die Partnerschaft essenziell.
Im Januar kam der Kurier-
dienstleister AKP zum Verbund.
Damit ist fiir Langhans, der die
Kooperation koordiniert, das Team

erst mal komplett. Spezielle Finzel-
leistungen wiirden zugekauft.

Mehr Leistung fiir Kunden

~Unser Segment waren ur-
spriinglich Transporte mit speziel-
len Kranfahrzeugen und Transpor-
te bis 500 Tonnen’, sagt Langhans.
Als erster passender Partner kam
2012 Timmerhaus Transporte
und Containerdienste (Oberhau-
sen) dazu, die mit Kranwagen
und Achsmodulen tber einen
ahnlichen Fuhrpark wie einst
Westfracht verfiigen. Als weiterer
Partner ging der Verlader Autokra-

ne Schares (Bocholt) mit damals
30 Kranen an Bord. Schares woll-
te im Maschinen- und Anlagenbau
Fuf$ fassen und profitierte so vom
Know-how von Westfracht. Hin-
zu kamen auflerdem die Verpa-
ckungsexperten VP Verpackung
und Paletten (Kempten) und IVG
Industrieverpackung (Essen), die
Internationale Projekte Logistik
(IPL, Essen), der Seefracht-Experte

"Globe Cargo Logistics (Bremen)

und die Stadtwerke Essen mit dem
Stadthafen.

,Die Bestandskundschaft der
einzelnen Partner zeigte sich sehr
interessiert am neuen Teamwork’,
berichtet Langhans. Denn iiber
den vorhandenen Dienstleister

bot sich plotzlich die Chance,
noch mehr Leistung zu bekom-
men. ,Jetzt kann mir etwa Scha-
res als Krandienstleister auch den
kompletten Versand inklusive Ver-
packung und Lagerung anbieter,
fasst er die Vorteile zusammen.

Vertrieb bietet Potenzial

An eine engere Form der Ko-
operation in Form einer eige-
nen Gesellschaft denkt man bei
TRGT bisher nicht. Irgendwann
koénnte aber eine gemeinsame
Vertriebsgesellschaft entstehen,
sagt Langhans. Bisher werden
keine Leistungssdtze verrech-
net, bei gemeinsamen Auftrigen
bekommt jeder seinen Teil des
Auftrags, aus dem er sein Ge-
schéft bezahlt. Im Kundenauf-
trag ziehen alle an einem Strang;
~Schares stellt einen Kran, VP
oder IVG verpacken, Timmerhaus
transportiert und Westfracht la-
gert und koordiniert.’

Der Schwerpunkt mit erheb-
lichem Potenzial fiir alle liegt
im Vertrieb. Eine Warm-Akquise
im Schlepptau eines Partners
sei der Tiroffner schlecht-
hin. ,Dazu brauche ich nur die
300 Westfracht-Stammkunden mal
acht multiplizieren', so Langhans.
Rund 20 Prozent mehr Umsatz im
Projektbereich bringe die Partner-
schaft der Westfracht, bei anderen
Partnern sei es teils deutlich mehr.
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